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Hintergrund und Ziele

Die Ausgabe ,Investieren in Life Sciences” baut auf den
zwei vorangegangenen englischsprachigen Ausgaben
.Investing in Life Sciences” und , Financing Life Sciences”
auf.

Fragten wir uns im Frihjahr 2020 ,,Warum gibt es keinen
RNA-Impfstoff” und analysierten die Entwicklungen, so
wurde die Pandemie ,,zum Turbo fur die Life Sciences”,
wie unser Team beim ersten virtuellen Finance Day im Ok-
tober 2020 feststellen konnte.

Inhalt

Life Sciences in der DACH-Region

e Dynamische Entwicklung — schwierige Finanzierung

e Im Sentiment geben uns Life Sciences-Investoren ihre
Einschatzung dazu, was wir 2021 erwarten kénnen

Start-Ups

e Wie hat sich rund ein Jahr nach Beginn der Corona-Krise
der Markt fur Start-ups verandert? Wer sind Gewinner
und Verlierer?

Recht und Datensicherheit
¢ Wie verhalt sich die Rechtslage in Zeiten von Videokonfe-
renzen und fehlenden Prasenzveranstaltungen?

Venture Capital
e Was suchen Investoren? In unseren Investorenportraits
geben VCs Auskunft.

Kapitalmarkt

¢ Wie wirkt sich das oft angesprochene fehlende , Kapital-
Okosystem” auf die Innovationsfinanzierung in Deutsch-
land aus?

e Geht der Hype um die Biotech-Aktien weiter?

M&A
e Das Interesse an Life Sciences-Unternehmen scheint durch
die Pandemie einen neuen Aufschwung zu nehmen

In der Ausgabe ,Investieren in Life Sciences” kommen
Experten zu Wort. Aufbauend auf den Saulen Techno-
logie — Finanzierung - Investment bietet die Ausgabe
fur Branchenvertreter, Unternehmer und Investoren eine
Plattform zur Diskussion.

Geht es 2021 in diesem Tempo weiter? Wie verandert
Corona die Life Sciences? Wie gestalten sich Unterneh-
mensgrindungen und -finanzierungen? Wie hat sich das
M&A Geschaft entwickelt und welche Bérsengédnge sind
wo zu erwarten? Werden deutsche Biotechnologie-Aktien
weiter an Fahrt gewinnen?

Gesprache mit Investoren, Portrats und Fallstudien, Mei-
nungen sowie Einblicke von Analysten runden die Jahres-
auftakt-Ausgabe ab.

iche Schwerpunkte

NEU: Investoren-Portraits

Venture Capital-Gesellschaften und Life Sciences-Unter-
nehmen konnten sich perfekt ergdnzen: Der Unter-
nehmer erhalt frisches (Eigen-)Kapital und der Finanzin-
vestor eine angemessene Rendite sowie ein Mitsprache-
recht.

Dennoch ist es fur viele Life Sciences-Grinder schwer,
einen geeigneten Investor zu finden. Die wenigen Investo-
ren der DACH-Region werden von Businessplanen tberhauft,
wahrend sie im Vergleich dazu nur sehr wenige Invest-
ments tatigen.

Schuld daran sind meist Informationsdefizite, auf beiden
Seiten, die dann zu Enttauschungen fhren.

Um dem entgegenzuwirken, bietet die Plattform Life Scien-

ces in Kooperation mit dem VentureCapital Magazin im

JInvestoren-Portrait” einen Uberblick Gber namhafte

Finanzierungspartner. Unter anderem sollen folgende Fragen

beantwortet werden:

¢ \Welcher Investor passt zum Geschaftsmodell?

e Welcher Investor passt zur Unternehmensphase?

¢ \Welche Perspektiven bietet der Investor dem Unter-
nehmen?

e Wie viele Investments sind aus dem Fonds Gberhaupt
(noch) moglich?
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Portrait of the investor:
Bayern Kapital GmbH

An interview with Andreas Huber, Senior Investment Manager
at Bayern Kapital

To put the question differently: What
hopes did not materialise?

Among many others, the area of neuro-
degenerative diseases, especially Alz-
heimer's discase, has seen a ot of failures,
despite increasing demand. But as you
can sce with the example of gene thera-
ples, after a long period of stagnation
there is now a revival of interest.

Bayern Kapital mainly finances young
companies. How have the founders
developed in the past years with regard
to market knowledge, management
skills, etc.2
We see a clear improvement, Nowadays,
teams are more complementary in their
skills; the business plans are more profes-
almost every aspect of the economy and  sional, there s more locus on the b ey
cvety Industry, including life science  case. However, there are still the oceaspy.
and healtheare, This could also usher in  nal “techie team out there,for whopy i
Huber: Bayern Kapital i a publc venture  some disruptive.trends, o arminei) aspect of commercialisation remains a
ofouaycompany lounded by the Free St intelligence (A1, Generally speaing, the —_—
ot Bavaria n 1995. As a typical co-nvestor,  digialisation of the whote. healtiesre
payern Kapital - In association with addi- — system is urgently required, ut gpie
Hjonal PATUIErS - Invests i young, innova:  comes with many challenges. These can
v (RAD-focused) highvtech companies  be, among others, n data security, dats
an startups in Bavaria. This means that  privacy and reimbursemont For e re.
e ave @ eodraphicalrather thanatech-  gulatory iniiatives like the DV (Drgira.
nological focus, even though most of our  les Versorgungsgesetz) could prove t. o
portfollo consists of IT.internet and soft-  a positive stimulus, Furthermore, we are
o i well lfe science companies  seeing breakihroughs in cel and gome
i mediec) Since the oundation theraics (cause by e ecton, s | A5OUY e ERUENEE
of Bayern Kapital, we have invested over CRISPR-variants, etc.) and in immunonco- ‘ Andreas Huber is Scientific Director Life
EUR 300 million in more than 270 compa-  logy (us seen with Kymriaty, Pharmenecr Science and Senior Investment Manager
i Currently, Bayern Kapital manages  tical companies, fr their part, s mone | o4 Bayern Kapital. His background is in
thore than EUR 385 millon. Of the more  focused on orphan drugs, but even st biology, which he studied at the Technical
than 70 companies in our portiolo, one  school technologies like radiopnarens. University of Munich (TUM) and the Luciwig
third are life science start-ups. ceuticals are also experiencing a renais- | Maximilan Universiy of Munich (o)
Sonce of sorts. We also expect a rising | Additionally, he obtained a dogree. 1y
Regarding lfe science and biotechnology:  demand for anti-infectives. vaceines, | Business Administration and Economics,
On whichtrends should investors be keeping  particularly in the content of COVID-19/ | Prir to joining Bayern Kapital he worked as
helr eyes inthe cument marketsituation?  Coronavirus, and antibioties In the . an analyst for a Munich-based venture capi.
Currently. one of the most interesting tech field, robotics and 3 printing are | tal company and s business development
reas 1o digialisation because it affects  further examples of interesting arens, | manager with a medtech software start-up

Plattform Life Sciences: Who is Bayern
Kapital and what companies does the
firm finance?
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Das Investorenportrait besteht aus einem einseitigen In?er—
view zur Investmentphilosophie, Spezialisierung, Expertlse,
Referenzen sowie %2 Seite Investoren-Steckbrief m|.t alleln
Informationen auf einen Blick. Dieser wird auch oqllne far
12 Monate verdffentlicht (wvvvv.goingpublic.de/vvho-m—yvhg).
DarUber hinaus sind bis zu 20 Belegexemplare sowie (jle
Online-Veroffentlichungsrechte, inkl. PDF und E-Magazin,
zeitlich und raumlich unbegrenzt inkludiert.

MIG Verwaltungs AG (MIG AG)

Beteiligungsvoraussetzungen

Die MIG AG ist auf der Suche nach bahnbrechenden Ideer}
beeindruckenden Untemehmern. Beteiigungen sollten das P
2l besitzen, inihren Branchen den Markt au verénden. Grundl3
dafir it in der Regel eine moglichst geschitate oder schutzfsh}
Technologie. in besonderes Augenmerk bei der Auswah richie}
die MIG AG auf die untemehmerische Persinlichkeit, die mit Loi-
denschaft und Kénnen den Erfolg des Beteiligungsunternehmens ‘

(mindestens
12 Monate)

gestaltet. ‘ +
Die MIG Verwaltungs AG (MIG AG) ist | Fi i E-Mail
inanzierungsangebote
einer de[)’“”'efﬂde”dvﬁj‘“f Sapiaines | bie kil AG 3ls Wagniskaptlgeber fnaniert unge Urternehmen | 1fo@ig.ag
Joenin e e Tonds e von der Seed- bis zur Expansionsphase. Erstiundenbeteilgungen bAd
S ;J‘::QE Ummg;”;nf’f'v:: starten ab etwa 1 Mio. EUR, spatere Finanzierungsrunden Kinnen VVNV;N 'mm':‘e
schiedenen Phasen frer Untemehmens. | 115 241und 10 Mio. EUR errichen
el fnandert. it iver G | o Griindungsdatum/
gSSBMmOE“UR”a‘ sf M‘f “G"“E’" 25| Al Vorstande und General Partner der MIG AG fungieren """{"’7“” Mitarbeiter
3 o SUR an agnis| epta ‘"g“”;g Michael Motschmann, Jirgen Kosch, Kristin Schmidt-Garye | 20041
| bochioomit S s s X und Dr. Matthias Kromayer. Dieses Team aus erfahrenen Unterneh .
eschitn e Herausragende | I L NS omarer Diese Venture Pertnern Boris Bemstein, | SONStiges

Geschiftsideen realisirt werden konnten. Beteiigungsanfragen kinnen als maximal
finfsetige Prasentation gerichtet werden an

businessplan@mig.ag

Mathias Guth, Dr. Axel Thierauf und Dr. Klaus Fei, Dr. Soren Heir
als Partner.

Der  Investtionsschwerpunkt  konzen-
triert sich auf wichtige Seqmente der
Hochtechnologie. ~Dazu gehéren die
Biotechnologie, Medizintechnik, Materia.
und_Umelttechnologie, - Informtions-
technik und Automaisierungstechnk.

Portfolio und Exits

Die MIG AG betreut derzeit ein Beteiigungsportilio von 26 Unter.
nehmen. In den vergangenen Jahren wurden mehrere Unterehmen
veraulert, darunter Sitectra, Nfon, BRALN, Ganymed, Corim.
mun, Etkon, dent Technology, Suppremol und Sunhil Technologies.
Biontech und Immatics wurden an der Nasdag platziert

Der Anspruch der MIG AG geht iber das
Zur-Verfiigung-Stellen von Kapital hinaus,
Erfahvene Portfoliomanager untersitzen

Mitgliedschaften in Netzwerken/Vereinen
Die MIG AG ist Mitgled im Bundesverband Deuscher Kapita ‘
beteligungsqeselischaften (8kV) und von Bio Deutschland,

Wichael Motschmann

O athis Komayer
General Parner MIGAG  Gererl Portrer MIGAG
mnanigag mh@nigag

die Beteiliungsuntemehmen bei Aufbau
| und Expansioniver Firmen
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